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CHE COS’'E 4LEAD

4LEAD é il progetto di lead generation di Atlantis, per
generare nuove anagrafiche grazie ad un percorso
coinvolgente e divertente per il tuo target.

4LEAD nasce in casa Atlantis per soddisfare i tuoi
obiettivi di acquisizione contatti giocando su lead
magnet innovativi ed esperienze uniche e
personalizzate per il tuo interlocutore.




| VANTAGGI DI 4LEAD

4LEAD € un progetto completo a 360° che ti consentird di arricchire il tuo database di contatti di qualita
e interessati alla tua causa offrendoti, inoltre, numerosi vantaggi:

Sistema automatico di lead generation

Strumento di comunicazione digitale orientato all’engagement

Creativita nuove e taylor made

Lead magnet innovativo e personalizzato a seconda della tipologia di progetto
Garanzia di un’esperienza unica e personalizzata per I'utente

KPI di misurazione e monitoraggio performance

Garanzia della sicurezza dei dati

Efficientamento dei costi — setup fee e cpl




OBIETTIVI DEL PROGETTO

Un unico obiettivo: generare lead.
Due opportunita!

Potrai personalizzare il progetto 4LEAD sulla base delle tue esigenze, seguendo uno dei due percorsi che
abbiomo ideato. Ad ogni percorso corrisponde un diverso livello di engagement, perseguendo il
medesimo obiettivo: I'ingresso dellanagrafica di valore in DB. Questo sard possibile grazie a:

4LEAD QUIZ

Realizza un quiz online che
restituisca pagine di risultato
creative e personalizzate.

Aggiungi un reward speciale

coerente con il quiz, vero e
proprio lead magnet!




LE FASI DEL PROGETTO

Il progetto 4LEAD coinvolge le prime 3 fasi di gestione del donatore:
 la creazione di traffico su uno strumento studiato ad hoc
+ |'attrazione del potenziale donatore verso la ONP in modo curioso ed efficace

+ quindil'acquisizione grazie alla scelta dell'utente di lasciare i propri dati.

Ogni fase ha una forte connotazione di personalizzazione rispetto al look and feel dellONP, al fine di introdurre il potenziale

donatore in database grazie ad un contenuto coerente e nel quale si riconoscerd anche in futuro e nelle successive

comunicazioni.

coo TRAFFICO ¥ ATTRAZIONE XX




ILPORTALE 4LEAD

Il portale 4lead di Atlantis

Per la realizzazione del progetto 4LEAD, quiz e magnet, Atlantis ha creato un portale personalizzabile che

consente la totale customizzazione di ogni fase del progetto in base alla struttura migliore per ottimizzare

gli obiettivi specifici della ONP. Personalizzazione e customizzazione possono infatti riguardare ogni fase

dell'elaborazione e dell'ideazione del progetto:

Nella definizione del percorso
migliore in base agli obiettivi
individuati e ai target di

riferimento

Nella definizione, scelta e

creazione dei singoli contenuti:

dal tema del quiz
allimpostazione grafica del

progetto nel suo insieme

Eay

Nella pagina di risultato: [a
personalizzazione dei contenuti
in base agli obiettivi e alle call

to action funzionali a questi

All'interno della pagina risultato,
dove si pud inserire

il video profilo personalizzato
sia in base alle risposte date nel
quiiz, sia, nel PERCORSO A, con il
NOME del donatore



4LEAD QUIZ




4LEAD QUIZ

STARTERKIT
fv
PAGINA RISULTATO
I
ILDETTAGLIO DELLE FASI

Il progetto 4lead pud essere creato ad hoc e personalizzato in base agli obiettivi individuati per la tua ONP.

Gli strumenti di base per la creazione del tuo progetto compongono Io STARTER KIT:

+ QUIZ: una sequenza di domande di conoscenza o di personalitd create in base allargomento individuato e curate in ogni dettaglio.

+ FORM: il potenziale donatore compilerd il form dati per accedere al contenuto dedicato a lui. Esempi di contenuti possono essere il video profilo
personalizzato oppure il reward.

+ PAGINA RISULTATO PERSONALIZZATA: ¢ la pagina di atterraggio del quiz, dove risiede il form dati e il contenuto speciale per il potenziale donatore.

« TY DEM: DEM di ringraziamento per aver compilato il quiz. Allinterno della DEM e possibile inserire una CTA specifica individuata in base agli
obiettivi del progetto: rivedere il proprio profilo, approfondire il tema legato al quiz visitando il sito del’ONP, etc.

Lo starter kit pud essere integrato di contenuti speciali per rendere il percorso piu coinvolgente ed attrattivo.
Di seguito due esempi di percorso che potrai realizzare per i tuoi futuri donatori.
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4LEAD QUIZ

STARTER KIT + VIDEO PERSONALIZZATO
PAGINA RISULTATO
- - + VIDEO - TY DEM
PERSONALIZZATO
I

ILDETTAGLIO DELLE FASI

ATTRAZIONE: I'utente compila il quiz, dal numero di domande variabile, su un tema legato alla mission dell'ONP.

ACQUISIZIONE: alla fine del quiz vengono richiesti i dati all'utente per accedere al proprio profilo risultato. L'ONP acquisisce cosi il contatto
composto dai seguenti dati: nome*, cognome*, mail* e numero di telefono.

ENGAGEMENT E REWARD: I'utente atterra sulla pagina di risultato personalizzata, all'interno della quale & possibile inserire diversi contenuti
personalizzati, come linstant video dedicato al nuovo prospect e un reward digitale.

TY DEM: Alla compilazione del form viene inviata una DEM personalizzata con il profilo risultato dell'utente.

SHARE: all'interno della pagina risultato e della TY DEM sard presente la CTA di condivisione del progetto, cosi da aumentare i potenziali lead

grazie ad un meccanismo di engagement e di member get member.
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4LEAD QUIZ

STARTERKIT + VIDEO E MAGNET

PAGINA
- RISULTATO +

VIDEO NEUTRO

ILDETTAGLIO DELLE FASI

A differenza che nel PERCORSO A, la pagina di risultato e il video risultato saranno neutri e il reward verrd inviato via mail o SMS
a seguito della compilazione del form dati (nome*, cognome*, mail* e numero di telefono).

REWARD

Il reward sard realizzato ad hoc, coerentemente con il tema definito per il quiz, e particolarmente attrattivo al fine di incentivare
l'utente a compilare il form dati, necessario per ricevere il suo regalo speciale.
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4LEAD MAGNET




4LEAD MAGNET

LEAD GENERATION TRAMITE MAGNET

ILDETTAGLIO DELLE FASI

Il secondo percorso prevede un lead magnet particolarmente attrattivo che,
inserito in una landing page dedicata, puo essere scaricato a seguito della
compilazione del form dati.

L'ONP acquisirda il contatto attraverso i seguenti dati: nome*, cognome*, mail*
e numero di telefono.

Allo compilazione del form, il prospect riceve una DEM e un SMS con il reward.

IPOTESI DI REWARD:

Oggettistica coerente con la mission
(libro di ricette, guida healthy living,
i 10 consigli di..,raccolta di preghiere)

Oggettistica cartotecnica
Libro da colorare

Album fotografico
Calendario

Agenda

Libro — E-Book
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STRUMENTI DI PROMOZIONE




GLI STRUMENTI DI PROMOZIONE

| SOCIAL NETWORK: FACEBOOKE INSTAGRAM

PIANO EDITORIALE ORGANICO CAMPAGNA FB ADS
Confezionamento post (copy + visual/video) per Pianificazione strategica: (definizione obiettivo, target,
incentivare in modo organico il traffico sulla landing creativitd), avviamento e monitoraggio campagna FB ads
page di campagna per intercettare un pubblico piu ampio e piu predisposto

all'azione richiesta.
Obiettivi possibili: traffico sito, generazione contatti, conver-

sione (se la pagina FB dispone di pixel).

Target: da concordare sulla base dello storico e dell'obietti-
vo di campagna.
Creativitd: coerente con l'identitd dell’'organizzazione e con

la campagna.
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DEM

Ideazione e creazione (copywriting,
svlippo HTML) di DEM promozionali per
incentivare il traffico sulla landing
page di campagna e sollecitare |l
database dell'organizzazione sull'azio-

ne richiesta.

GLI STRUMENTI DI PROMOZIONE

ALTRI STRUMENTI

9

d

SMS

ldeazione copy nel rispetto degli
standard: I'SMS sard un messaggio
breve ma attrattivo che invitera
'utente a conoscere meglio l'attivitd
dellONP o a scoprire l'attivitd specifica

prevista con obiettivo DB enrichment.

Sy

BANNER

Adattamento della creativitd di cam-
pagna per la promozione sul sito isti-
tuzionale, sui social e sugli strumenti

online dell'organizzazione.
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4LEAD IN DEMO

L'esempio di lead generation di Atlantis
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LA DEMO 4LEAD

Atlantis ha realizzato una versione demo di 4LEAD QUIZ, per permettere all'organizzazione di vivere |l
percorso dal punto di vista dell'utente. L'obiettivo € quello di mostrare lungo tutto il percorso e nei singoli

elementi del progetto le potenzialita di coinvolgimento del donatore.

Il progetto sarda realizzato con veste grafica in linea con limmagine coordinata della tua ONP e

coerentemente con il tema definito per il quiz.

DEMO ATLANTIS
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https://4lead.atlantiscompany.it/?source=pptx

L’AVVIO DEL QUIZ

Il potenziale donatore atterra sulla pagina di AVVIO DEL QUIZ.

Questa prima schermata propone il titolo e sottotitolo del quiz, elementi accattivanti e di forte attrattiva. | temi del quiz
potranno essere di conoscenza o di personalitd, coerentemente con il target di riferimento delllONP.
La DEMO di Atlantis propone il quiz. «Che tipo di fundraiser sei?» e il sottotitolo svela come ogni «tipo» di fundraiser sard

associato ad un personaggio cinematografico rinomato.

[l Aflantis

Che tipo di fundraiser
sei?

Scopri quale personaggio iconico del cinema

rappresenta la tua vera natura di fundraiser.

18



https://4lead.atlantiscompany.it/?source=pptx

Al clic su «Inizia il quiz», prende avvio la sequenza di
domande a risposta multipla che compongono il cuore

del percorso.

Si susseguono 5/6 domande che indagano alcuni aspetti
peculiari del tema trattato e la cui combinazione porterd

ai singoli risultati.

Tutte le schermate presentano look&feel coerenti e
riconoscibili, sempre accompagnate dal logo delllONP,

con domande e risposte brevi e facilmente comprensibili.

Rl Atlantis
v

In che modo cerchi ispirazione o nuovi stimoli per affrontare una
grande sfida?

Ti confronti con il gruppo di lavoro, cerchi spunti e
riflessioni e il lavoro di squadra ti riempie di energia.

Il tuo grillo parlante & il tuo migliore alleato: prima
elabori una strategia e soltanto dopo ti confronti con
gli altri.
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ILFORM DATI

Altlanfis

dlomo energic allo soidarietd

Compila questo form per accedere subito al tuo video risultato personalizzato.

La DEMO di Atlantis propone il PERCORSO A, pertanto alla
conclusione del quiz compare il form dati, con i campi Nome,

Riceverai anche una e-mail con una sorpresa dedicata a te!

Cognome e Indirizzo e-mail obbligator e numero di telefono " "
Nome Cognome

facoltativo. Il form comprende il flag di consenso per l'utilizzo

dei dati personali (a cura dell’ONP). | o
Email * Telefono

Dopo la compilazione dei dati obbligatori, sard possibile

cliccare su «Scopri il risultato!» e accedere cosi al proprio

[] consenso per contatti personalizzati su progetti di Atlantis

profllo. | Non preoccuparti! | tuoi dati saranno trattati nel rispetto della privacy e potrai richiederne la
-~ cancellazione in ogni momento!

SCOPRI ILRISULTATO!

20




LA PAGINA RISULTATO

Al clic su «Scopri il risultatol» si atterra sulla pagina di risultato personalizzata.

| contenuti qui presenti sono:

- Instant video personalizzato (nel nome del donatore e nel profilo) di 30-
40", che racconta le caratteristiche peculiari del profilo ottenuto con le

risposte alle domande

« Sezione sharing, con i bottoni di condivisione sui principali social network,

con obiettivo member get member e diffusione del quiz

« Sezione contatto, con la possibilita di inviare una mail al’ONP per ottenere

maggiori informazioni e approfondire la mission.

[l Atlantis

Elena,
il personaggio del cinema che ti rappresenta &
il maestro Yoda di "Star Wars" Y

Guarda il tuo video risultato personalizzato!

Per te essere umile & una
caratteristica fondamentale.
Sei un grande motivatore,
Eaggio e competente, un
leader e un vero e proprio
professore sul campo!

YODA

Elena,
condividi il tuo profilo
con i tuoi amici per sapere che tipo di fundraisers sono!

000

Maestro Yoda
prodotto di Lead

Contattaci per sapere cosa
possiamo fare per te!

CONTATTACI ORA



LA THANK YOU DEM

La Thank You DEM personalizzata ripropone il risultato ottenuto dal quiz ed e

Ccosi composta:
* Immagine corrispondente al profilo ottenuto
* Breve descrizione testuale del profilo ottenuto

+ Call to action collegata all'obiettivo generale del progetto: entrare in
contatto con Atlantis tramite la pianificazione dell'attivitd di fundraising
delllanno in corso - ancoraggio al sito web e ai servizi offerti da Atlantis

Company

+ Possibilita di rivisitare la propria pagina profilo personalizzata, in secondo

piano.
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PORTFOLIO

| progetti realizzati per i nostri clienti




4LEAD LAV

Scopri l'animale che

vive in te!
Scopri l'animale che vive in te!

INIZIA IL QUIZ!

INIZIA IL QUIZ!



https://flowerscreative.net/works/LAV/4Lead/?source=pptx
https://flowerscreative.net/works/LAV/4Lead/?source=pptx

4A4LEAD DOTTOR SORRISO
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In quale di questi film comici
saresti il perfetto attore protagonista?

INIZIA IL QUIZ!

& dottor

-ﬁﬁ OIriSo
"§iD'

In quale di questi film comici

saresti il perfetto attore protagonista?



4LEAD ACTIONAID

act:onaid

—REALIZZA IL CAMBIAMENTG—

E se ti svegliassi di nuovo
bambino... Che bambino saresti?

Scopri subito con questo test
che bambino saresti oggi!

FAI IL QUIZ

act:onaid

FEALIZZA IL CAMBIAMENTC——

E se ti svegliassi di nuovo
bambino... Che bambino saresti?

Scopri subito con questo test
che bambino saresti oggl

4
-~



https://flowerscreative.net/works/ACTIONAID/4Lead/?source=pptx
https://flowerscreative.net/works/ACTIONAID/4Lead/?source=pptx

4ALEAD MEDICI SENZA FRONTIERE ITALIA

4lead special

Il progetto 4Lead pud essere totalmente personalizzato sulla tua

ONP e sui tuoi prospect. Crea il tuo video e fai
Un esempio ¢ il progetto realizzato per Medici Senza Frontiere un viaggio nellaiSieu
P Prog P insieme a noi
ltalia: la risposta ad ogni singola domanda del quiz va a
. . . X Quest'anno Medici Senza Frontiere compie 50 anni: da mezzo
comporre le sequenze del video risultato, vero protagonista di seoclo siamnin prime e R T .
ocoasione a1 catastroi naturah, emergenze umanitarie e m
t t' | generale, ovunque l'accesso alle cure sia negato.
Ma la storia non finisce qui.
ques O Ipo percorso Contlnn:eremoafarelagifferenzaperlepersonechenonhanno
acocesso alle cure med?che di emergenza énche grazie allo
Inoltre, I'intero progetto e declinato sul racconto e sulla B e
. L. . Oggi ci piacerebbe ripercorrere insieme ate i
promozione della Campagna lasciti: ogni tema e campagna momenti salienti delle nostre reciproche storie.

puo trovare la declinazione piu adattg, fattore che rende 4Lead

INIZIA SUBITO >

uno strumento versatile e completo.




SINTESI & ECONOMICS




ECONOMICS 4LEAD QUIZ

Il progetto 4LEAD QUIZ € interamente modulabile sulle tue esigenze.

La quotazione proposta include gli strumenti essenziali del progetto. 4LEAD € modulabile a seconda degli obiettivi individuati

e dal percorso selezionato: € infatti possibile integrare il progetto, con relative quotazioni ad hoc, dei seguenti strumenti:

VIDEO RISULTATO

Video risultato personalizzato o
neutro per i differenti profili, in un
numero di varionti variabile in base

alla tipologia di gquiz.

QR z

LEAD MAGNET

lead magnet/freward ad  hoc,
coerente con il look and feel dellONP e
di complessitd variabile in base al
percorso scelto.

UNO SGUARDO AL FUTURO

Numero di campagne previste nedli
anni successivi al primo, con nuove

creativitd e sempre nuovi obiettivi.
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ECONOMICS 4LEAD QUIZ - STARTER KIT

OPZIONE A OPZIONE B
Costo fisso Costo fisso + variabile
€ 7.000 + iva
Attivita previste: Attivita previste:
+ |deazione e sviluppo creativita . Ideazione e sviluppo creativitd
e quiz (max 8 domande) e quiz (max 8 domande)
* 3 pagine risultato « 3 pagine risultato
° SMS .« SMS
CPL €0

Costi di promozione a carico della ONP
Obiettivo minimo: 1.500 lead
Oltre 1.500 lead: CPL € 0,50 + iva cad.

Costi di promozione a carico della ONP

Negli anni successivi al primo 'uso della piattaforma prevede un costo fisso annuale di € 1.000 + iva.

Esempi di possibili integrazioni

allo starter kit con quotazioni ad hoc:

Programmazione su pil anni e piu
campagne con rinnovo creativo
*  Supporto nella definizione e gestione

della strategia di promozione

 STARTERKIT + VIDEO PERSONALIZZATO:

* instant video personalizzato
+  Digital magnet light
+ STARTERKIT + VIDEO E MAGNET:

* video risultato neutro

+ Digital magnet
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OPZIONE A
Costo fisso

Attivita previste:

« ideazione e sviluppo pagina
- Digital magnet

« 1DEMesms

Costi di promozione a carico della ONP

Negli anni successivi al primo l'uso della piattaforma prevede un costo fisso annuale di € 1.000 + iva.

ECONOMICS 4LEAD MAGNET

OPZIONE B
Costo fisso + variabile

Attivita previste:

« ideazione e sviluppo pagina
- Digital magnet

- 1DEMesms

Costi di promozione a carico della ONP
Obiettivo: 1.000 lead
Oltre 1.000 lead: CPL € 0,50 + iva cad.
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Collaboriamo con ORGANIZZAZIONI coraggiose e innovative

.}

ICOltalia
VOLONTARI IN ASCOLTO

@

rilprogresso
dé’!fes(pienze

lega del filo d’oro

OXFAM

Italia

Y

AIRC

(-]

Paapts for deveioament

%)

SANTEGIDIO

Make & Wish.

FONDAZIONE

5

VIDAS

CAIRETT

" ASSOCIAZIONE

& CAF

Centro Aiuto Minori e Famiglie

Dzkita:

e .
Salesiani ®
per il sociale

@ﬂf%p

ALFIERI
HEART

FOUNDATION

FESTAZ
LA VIE QU VRUT

SDA Boeconi

School of Management

@

WWF

O g o e e 4 200t




Contattaci

+39 02 36752960

atlantisnonprofit

@ info@atlantiscompany.it

Atlantis Company

www.atlantiscompany.it

Diamo energia alla solidarieta

0 Atlantis Company Srl
Via Camillo F. Aprile, 5 — 20124, Milano - Italia

P.lva 08885760960



https://www.facebook.com/atlantisnonprofit
https://www.linkedin.com/company/atlantis-company---nonprofit-strategic-center/
https://www.atlantiscompany.it/

